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MOTYWY UDZIELANIA POZYCZEK RODZINNYCH
W SWIETLE BADAN WEASNYCH

Streszczenie: Rozpoznanie oraz charakterystyka podstawowych motywow udzielania
pozyczek rodzinnych staty si¢ celem gtownym niniejszego artykutu. Metody badawcze
wykorzystane w pracy to: krytyczna analiza literatury przedmiotu, metody statystyczne
oraz metoda sondazu diagnostycznego. Dane empiryczne pochodza z ogdlnopolskich
badan ankietowych zrealizowanych w styczniu 2016 r. Z przeprowadzonych badan wta-
snych wynika, ze Polacy decyduja si¢ udzieli¢ pozyczki cztonkom swojej rodziny z r6z-
nych pobudek. Wsréd nich znalazty si¢ m.in.: brak asertywnosci (43% wskazan), altru-
izm krewniaczy (42%), empatia (34%), wdzigcznos¢ (33%), altruizm odwzajemniony
(24%), egoizm (26%) i powinno$¢ moralna/religijna (18%).

Stowa kluczowe: finanse osobiste, pozyczki rodzinne, altruizm, egoizm, empatia.

Wprowadzenie

Zarzadzanie finansami gospodarstw domowych w ujgciu operacyjnym od-
nosi si¢ do codziennych decyzji finansowych, pozwalajacych przetrwac szoki fi-
nansowe, ktdre sa nastgpstwem naglych wydarzen generujacych potrzeby finan-
sowe w krotkim okresie. Ta zdolno$¢ przejawiajaca si¢ w mozliwosci
pozyskania $rodkéw pienigznych na nieprzewidziane wydatki okreslana jest
mianem odpornosci finansowej (financial resilience). Z badan przeprowadzo-
nych w 2015 r. przez M. Solarz [2015, s. 517-525] wynika, ze Polacy w rézny
sposob radza sobie z doswiadczajacymi ich budzety domowe problemami finan-
sowymi. Bardzo waznym pod wzgledem czgstosci wskazan (25%) zrodtem po-
zwalajacym sfinansowaé nieprzewidziane wydatki okazuja si¢ by¢ pozyczki
u krewnych i znajomych. Wobec powyzszego mozna postawic¢ pytania — dlacze-
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go ludzie pomagaja sobie nawzajem? Czy udzielane wsparcie jest kwestia im-
pulsu, a moze efektem kalkulacji? Rozpoznanie oraz charakterystyka motywow
udzielania pozyczek rodzinnych staty si¢ gtownym celem niniejszego artykutu.

Podstawowe metody badawcze wykorzystane w pracy to: krytyczna analiza
literatury przedmiotu, metody statystyczne oraz metoda sondazu diagnostyczne-
go. Niezbedne do dokonania analiz dane empiryczne pochodza z ogdlnopolskich
badan ankietowych zrealizowanych przez autorke we wspotpracy z Agencja Ba-
dan Rynku i Opinii SW Research w styczniu 2016 r.

1. Pozyczki jako rodzaj transferé6w wewnatrzrodzinnych

Istotnym elementem wspotczesnej rzeczywistosci spotecznej i gospodarczej
jawia si¢ transfery wewnatrz- i miedzypokoleniowe, ktore wystgpuja zarowno
w skali spoteczenstwa (skala makro), jak i poszczegolnych rodzin (skala mikro).
Rozwoj gospodarki, a takze zmiany zachodzace w funkcjonowaniu gospodarstw
domowych i spoleczenstwa sprawiaja, ze natura, motywy oraz konsekwencje
tych transferéw zmieniaja sig.

Francuscy badacze — D. Kessler, A. Masson, P. Pesticau zakwalifikowali
pozyczki rodzinne do prywatnych, dobrowolnych, wewnatrzrodzinnych transfe-
réw materialnych [Szukalski, 2002, s. 18]. Jednoczesnie przeptyw, transfer zo-
stal przez nich zdefiniowany jako przekazywanie okreslonych zasobow przez
jednostke/grupe innej jednostce/grupie. Jesli wymienione podmioty sa ze soba
spokrewnione, mozna mowi¢ o przeptywach wewnatrzrodzinnych. Przy czym
termin rodzina zostal tu uzyty w szerszym znaczeniu i obejmuje nastgpujace
stopnie pokrewienstwa:

1. Zwiazki migdzypokoleniowe, utworzone w ramach lancucha genealogicznego.

2. Zwiazki réwnolegte, dotyczace rodzenstwa i innych krewnych w podobnym
wieku.

3. Zwiazki wynikajace z zawarcia matzenstwa, tj. zwiazki miedzypokoleniowe
i réwnolegle w ramach rodziny wspotmatzonka.

4. Zwiazki quasi-rodzinne wynikajace z wigzOw przyjazni, wspolnego wycho-
wywania si¢ lub kumoterstwa [Szukalski, 2002, s. 17].

W ujeciu przedmiotowym wsrod ekonomicznych przeplywoéw wewnatrzro-
dzinnych wyrdznia si¢ nastgpujace rodzaje transferow: ,,dary czasu”, tj. wszel-
kiego rodzaju ustugi §wiadczone cztonkom rodziny (opieka nad dzie¢mi, cho-
rymi itp.); ,,dary przestrzeni”, tj. udostgpnianie krewnym posiadanych zasobow
mieszkaniowych na zasadach innych niz rynkowe; przeptywy materialne (dary
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rzeczowe 1 finansowe, nieoprocentowane pozyczki, spadki). Wszystkie wymie-
nione formy maja wpisane w swa natur¢ oddzialywanie na poziom uzytecznos$ci
1 ponoszenie kosztoéw [Michon, 2012, s. 238].

Transfery pienigzne przyjmuja dwie formy: inter vivos (migdzy osobami
Zywymi) oraz post mortem (zasoby przekazywane posmiertnie w formie spad-
kéw) [Szukalski, 2002, s. 17]. Pierwsze z wymienionych oprocz formy bez-
zwrotnej (dary), moga przybraé takze forme¢ zwrotna (pozyczki).

Zgodnie z przepisami polskiego prawa pozyczki moga udziela¢ wszystkie
podmioty majace zdolno$¢ do czynnosci prawnych, zarowno osoby fizyczne,
osoby prawne, jak i jednostki organizacyjne nieposiadajace osobowos$ci prawne;.
Artykut 720 Kodeksu cywilnego stanowi, ze ,,[...] przez umowe pozyczki daja-
cy pozyczke zobowiazuje si¢ przenie$¢ na wlasnos¢ bioracego okre§lona ilos§¢
pienigdzy albo rzeczy oznaczonych tylko co do gatunku, a bioracy zobowiazuje
si¢ zwrocic tg sama ilos¢ pieniedzy albo tg sama ilo$¢ rzeczy tego samego ga-
tunku i tej same;j jakosci” [Kodeks cywilny, 1964].

W 2015 r. zostaly przeprowadzone badania opinii publicznej przez ICAN
Reaserch pt.: ,,Jak Polacy pozyczaja sobie pieniadze”. Ich wyniki informuja, ze
42% z 1000 ankietowanych pozycza od rodziny i to gtdéwnie na biezace wydatki —
72% wskazan [Jak Polacy..., 2015]. Pozyczana suma najcze$ciej miesci si¢
w przedziale od 101 do 1000 zt. Wsrdd cech charakterystycznych pozyczek ro-
dzinnych nalezy wymieni¢: po pierwsze — brak formalnosci, az 95% umow nie
przybiera formy pisemnej, po drugie — tylko 36% respondentow zadeklarowato,
ze oddaje dtug w terminie, reszta spdznia si¢ (57%) albo wrgcz nie oddaje pozy-
czonych pienigedzy (1%). Pomimo to potowa pozyczkodawcoéw nie upomina si¢
o zwrot dlugu, nie naktada kar na dluznika. Dodajac do wymienionych cech po-
zyczek rodzinnych fakt, iz sa one z reguty bezkosztowe', to trudno sie dziwié, ze
ludzie chetnie z nich korzystaja.

2. Hierarchia motywow udzielania pozyczek rodzinnych
w Swietle badan wlasnych

Interesujacym wydaje si¢ rozpoznanie motywow, jakimi kieruja si¢ czlon-
kowie rodziny, decydujac sig¢ wystapic w roli pozyczkodawcy. W tym celu
w styczniu 2016 r. autorka, we wspotpracy z Agencja Badan Rynku i Opinii SW

' Dotyczy to nie tylko odsetek, oplat czy prowizji, ale tez podatku od czynnosci cywilnopraw-
nych, z uiszczania ktoérego ustawodawca zwalnia pod pewnymi warunkami pozyczki udzielane
przez matzonkéw, zstgpnych, wstgpnych, pasierba, rodzenstwo, ojczyma, macochg [ustawa
o podatku od czynnosci cywilnoprawnych, 2000].
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Research, przeprowadzita badania wtasne na reprezentatywnej probie 1000 Po-
lakow metoda CAWI (Computer-Assisted Web Interview) — otrzymane wyniki
skorygowano wagami analitycznymi do populacji mieszkancow Polski zapew-
niajacymi reprezentatywno$¢ ze wzgledu na ple¢, kategorie wiekowe, klase
wielko$ci miejsca zamieszkania i wyksztatcenie.

Na poczatku zapytano ankietowanych ,,Czy w ubieglym roku pozycza-
fes/ta§ pieniadze cztonkom swojej dalszej lub blizszej rodziny?”. Odpowiedzi
twierdzacej udzielito 73% badanych. Ich wszystkich w drugim pytaniu popro-
szono o wskazanie maksymalnie 3 motywow, ktorymi kierowali si¢ udzielajac
pozyczki rodzinnej. Uzyskane odpowiedzi uporzadkowane wedlug malejacej
liczby wskazan zawarto na rys. 1.

Pozyczam pieniadze swoim krewnym, bo ...
nie potrafie odmdwic im pomocy

uwazam, ze wiezy krwi zobowiazuja mnie to tego
wiem co czuje pozyczkobiorea, kiedys bylem/am
w podobnej sytuacji

kiedys ja od nich pozyczylem. wiec jest okazja, by
sie zrewanzowac

licze, ze w przyszlosci pozyczkobiorca mi sie
odwzajemni

wtedy czuje sie lepszym rodzicem, dziadkiem,
synem, corka, bratem tesciowa itp.

sta¢ mnie, a pomoc jest obowiazkiem
moralnymreligijnym kazdego czlowieka

licze na korzysci finansowe (odsetki) lub
niefinansowe (np. prezent)

inny powod

0 10 20 30 40 50

Rys. 1. Motywy, jakimi kieruja si¢ Polacy udzielajac pozyczek cztonkom swojej rodziny (w %)

Z przeprowadzonych badan wynika, ze ankietowani decyduja si¢ udzieli¢
pozyczki cztonkom swojej rodziny z ré6znych pobudek. Wérdd nich znalazty sig
m.in.: brak asertywnos$ci (43% wskazan), altruizm krewniaczy (42%), empatia
(34%), wdzigcznos¢ (33%), altruizm odwzajemniony (24%), egoizm (26%)
i powinno$¢ moralna/religijna (18%).
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3. Charakterystyka motywow udzielania pozyczek rodzinnych
3.1. Asertywnos¢ i empatia jako motywy udzielania pozyczek rodzinnych

Asertywnos¢ to obok empatii umiejetno$¢ wchodzaca w sktad inteligencji
emocjonalnej. Termin ,,inteligencja emocjonalna” pojawil si¢ w psychologii sto-
sunkowo niedawno i budzi powszechne zainteresowanie zaréwno teoretykow,
jak 1 praktykow. Za twoércéw tego pojecia uznaje sie P. Saloveya i J. Mayera,
ktorzy w 1990 r. zdefiniowali inteligencj¢ emocjonalng w nastgpujacy sposob:
,|.-.] to zdolnos¢ cztowieka do Sledzenia witasnych i cudzych emocji, ré6znico-
wania ich oraz wykorzystywania uzyskanych w tej drodze informacji w kiero-
waniu swoim mysleniem i dziataniem” [cyt. za Caban i Rewerski, 2005, s. 9].
Kompetencje zaliczane do inteligencji emocjonalnej to zdolnosci komplemen-
tarne w stosunku do inteligencji racjonalnej, rozumianej jako umiejgtnosci czy-
sto intelektualne, analityczne i abstrakcyjne.

Zachowania asertywne nalezy umiejscowi¢ na dwubiegunowym continuum
migdzy umownie nazwanymi krancami — tupetem (agresywnoscia) i Igkiem (ule-
gloscia) [Dobrowolska, 2011, s. 127]. Asertywno$¢ polega na respektowaniu wia-
snych praw przy jednoczesnym respektowaniu praw innych oséb [Bishop, 1996,
s. 34]. Zachowujac si¢ asertywnie w stosunkach z innymi osobami wzmocnieniu
ulega szacunek dla innych, jak i dla samych siebie. Asertywno$¢ jest wazna w sy-
tuacjach konfliktowych, pozwala osiagna¢ kompromis bez rezygnacji z uznawa-
nych wartoéci. Okazuje si¢ przydatna w sytuacjach, gdy trzeba komu$ odmowic
czy oprze¢ si¢ naciskom, np. w sprawie dotyczacej pozyczania pieniedzy.

Odwolujac si¢ do wynikéw przeprowadzonych badan nalezy zauwazy¢, ze
na brak asertywnosci jako motyw udzielania pozyczek rodzinnych, wskazato
najwiecej, bo az 42,9% ankietowanych (rys. 1). Niestety przyjecie takiej posta-
wy moze rodzi¢ negatywne konsekwencje, ktore ujawnia si¢ w dluzszym okre-
sie. Kumulowanie w sobie niewyartykulowanej zto$ci, chowanie urazy majacej
podloze w poczuciu utraty wlasnej wartosci czy przeswiadczeniu bycia wyko-
rzystanym czg¢sto prowadza do konfliktoéw rodzinnych.

Druga podstawowa umiej¢tnoscia wchodzaca w sktad inteligencji emocjo-
nalnej jest empatia (gr. empatheia ,,cierpienie”), ktéra w potocznym rozumieniu
oznacza ,,twdj bol w moim sercu” [Kazmierczak, 2004, s. 131]. O tej cesze oso-
bowosci pisze S. Boninio [1996, s. 3-27], ktory empati¢ utozsamia z przezywa-
niem emocji innych oséb, a w konsekwencji z checia niesienia im pomocy,
zwlaszcza gdy doswiadczaja przykrosci i cierpienia. Pomimo, iz od 1909 r., tj.
wprowadzenia do dyskursu naukowego terminu empatia przez E.B. Tichenera,
mineto ponad sto lat, pozostaje ona nadal skomplikowanym konstruktem,
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a znawcy tematu wciaz nie osiagngli konsensusu co do sposobu jej definiowania
i badania. Empatia przez wigkszo$¢ wspotczesnych naukowcoéw pojmowana jest
jako ,,[...] wielowymiarowe zjawisko, ktorego natura polega na zdolno$ci
wspOtbrzmienia z emocjami drugiej osoby, doznawania jej wewngtrznych przezy¢
bez utozsamiania si¢ z nig oraz zdolnosci rozumienia przekonan, postaw i rol pel-
nionych przez innych, jak réwniez na umiejetnosci rownoczesnego koordynowania
tych dwoch aspektow — emocjonalnego i poznawczego” [Klis, 2012, s. 149]. Takie
potaczenie komponentéw poznawczego oraz emocjonalnego umozliwia jednostce
adekwatne, a wigc odpowiednie do danej sytuacji, reagowanie na cierpienie drugie-
go cztowieka, okazywanie mu wspotczucia i niesienie pomocy.

Przyjecie postawy, o ktorej A. Gotab pisze w jednym z artykuldéw jako
o tzw. motywacji empatycznej [1976, s. 235-291], stalo si¢ powodem udzielenia
pozyczki rodzinnej przez 250 z 734 respondentoéw bioracych udziat w badaniu.
Warto nadmieni¢ réwniez, ze dotyczylo to w wigkszosci kobiet niz mezczyzn.

3.2. Altruizm jako motyw udzielania pozyczek rodzinnych

Wedlug W. Kopalinskiego [1975, s. 53] altruizm to bezinteresowna troska
o dobro innych ludzi, niekierujaca si¢ interesem wiasnym, sobkostwem, ego-
izmem. Z psychologicznego punktu widzenia zachowanie altruistyczne musi by¢
dobrowolne i przynosi¢ korzy$¢ innym, nie powinno towarzyszy¢ mu oczekiwa-
nie na nagrody i nalezatoby je traktowa¢ jako cel sam w sobie [Kenrick, Neu-
berg i Cialdini, 2006, s. 436-437]. W ewolucjonistycznych wyjasnieniach za-
chowan prospolecznych czysty altruizm praktycznie nie ma miejsca. Co wigcej,
ewolucjonisci dowodza, ze naturalnym motywem ludzkich zachowan jest ego-
izm, tylko ukryty pod postacia altruizmu krewniaczego lub altruizmu odwza-
jemnionego [Lukaszynski, 2012, s. 165].

Amerykanski uczony G.C. Williams [1966] twierdzil, ze przypadki zacho-
wan interpretowane jako przejawy altruizmu, czyli po$§wigcania si¢ dla innych,
sa w rzeczywisto$ci motywowane egoistycznie, a ich celem faktycznym jest
przekazanie gendw. Teori¢ tg nastgpnie rozwingt W.D. Hamilton, nazywajac al-
truizmem krewniaczym [1972, s. 193-232]. Dowiddt on, ze zachowania altru-
istyczne wynikaja z egoizmu gendw, stad czesciej wystepuja wobec jednostek ze
soba spokrewnionych. Ludzie chetniej udzielaja wsparcia, w tym finansowego,
cztonkom rodziny niz znajomym czy obcym.

Druga z przedstawionych form altruizmu to altruizm odwzajemniony. We-
dlug autora tej koncepcji, R.L. Triversa pomaganie innym osobnikom wtasnego
gatunku jest korzystne dla pomagajacego, o ile jest odwzajemniane. Dzigki temu
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osobnik pomagajacy dysponuje zwickszonymi zasobami pozyczonymi od in-
nych. Innymi stowy altruizm odwzajemniony polega na dokonywaniu aktéw al-
truizmu w sytuacjach, w ktorych prawdopodobienstwo odwzajemnienia pomocy
(przez jednostke) i prawdopodobienstwo potrzeby pomocy w przysziosci jest
niepewne, ale jednak stosunkowo duze [1971, s. 35-57]. Koncepcje t¢ mozna
podsumowac¢ tacinska sentencja — do ut des (,,dajg ci, aby$ ty mi dat”) [Luka-
szynski, 2014, s. 239].

Zachowania altruistyczne jako motywy pozyczek rodzinnych ujawniaja sig
w 2 odpowiedziach udzielonych przez ankietowanych. Ponad 42% responden-
tow (rys. 1) zadeklarowalo, iz pozycza pieniadze krewnym, bo uwaza, ze wigzy
krwi ich do tego zobowiazuja. Taka motywacja nawiazuje do altruizmu krewnia-
czego. Wielu osobom trudno wyobrazi¢ sobie sytuacje, w ktorej rodzic, pomimo
iz sta¢ go na pomoc finansowa, odmawia jej swoim dzieciom. Z kolei odpowie-
dzi — ,,pomagam finansowo czlonkom swojej rodziny, bo licze, ze w przysztosci
pozyczkobiorca mi si¢ odwzajemni”, udzielito 24,1% ankietowanych. Takie za-
chowanie to przyktad altruizmu odwzajemnionego.

3.3. Wdzig¢cznos$¢ jako motyw udzielania pozyczek rodzinnych

W rozwazaniach nad zasada wzajemnosci, szczegdlnie w kontekscie wy-
miany spotecznej, kluczowym zagadnieniem jawi si¢ pojecie ,,wdzigcznosci”,
ktora stanowi residuum aktu brania i dawania. Wdzigczno$¢ jest elementem me-
chanizmu stabilizujacego wymiang, zapewnia bowiem komplementarno$¢
uprawnien i zobowigzan. Mechanizm ten to nic innego jak wzajemnos¢, czyli
sytuacja, w ktorej kazda ze stron ma uprawnienia i zobowiazania wobec drugiej
[Lukaszynski, 2014, s. 243-244].

Zasadg wzajemnosci mozna traktowac jako norme zycia spotecznego skta-
niajaca ludzi do symetrycznego zachowania [Lukaszynski, 2015, s. 137]. Zakta-
da ona, ze w relacjach migdzyludzkich dostarczenie jednostce pewnego dobra
czy wyswiadczenie przystugi, wyzwala w niej poczucie zobowiazania, wdzigcz-
nosci. Z. Necki [1996, s. 52] nazywa je ,,moralnym badZz emocjonalnym zadhu-
zeniem wobec dawcy”. Innymi stlowy, zasada wzajemnosci jest pewnego rodzaju
kontraktem zobowiazujacym osobe obdarowana do odwzajemnienia. Swiadcze-
niami moga by¢ dobra materialne, ustugi, relacje emocjonalne itp. Obowiazek
odwzajemnienia nie wymaga natychmiastowos$ci ani identyczno$ci §wiadczen,
ale zaktada dazenie obu stron do rownowagi jako warunku utrzymania taczacego
je zwiazku spotecznego.



206 Matgorzata Solarz

W przeprowadzonej ankiecie ponad 33% respondentow (rys. 1) zadeklaro-
walo, iz pozycza pieniadze cztonkom swojej rodziny, poniewaz uwaza, ze wia-
$nie nadarzyla si¢ okazja, aby si¢ odwdzigczy¢, zrewanzowaé za pomoc, ktora
otrzymali wcze$niej od swoich krewnych. To czwarty pod wzgledem liczby
wskazan motyw udzielania pozyczek rodzinnych.

3.4. Powinnos$¢ moralna/religijna jako motyw udzielania
pozyczek rodzinnych

Na decyzje podejmowane przez ludzi wptywaja normy moralne, czyli nor-
my postgpowania cztowieka wynikajace z moralnosci. Maja one charakter abso-
lutny, stanowia bezwzgledne nakazy lub zakazy okreslonego zachowania. Jezeli
wynikaja one z systemow etycznych poszczegdlnych religii, wowczas dotycza
0s0b danego wyznania i mozna w odniesieniu do nich méwi¢ o normach religij-
nych. Swiete ksiegi wielkich religii — judaizmu, buddyzmu, chrzescijanstwa i is-
lamu, zawieraja normy odnoszace si¢ do skutkéw dziatan gospodarczych. Wy-
znawcy prawa starotestamentowego maja obowiazek pomagaé biednym, bo kto
nie dzieli si¢ z potrzebujacymi niejako ich okrada. Bardziej liberalnie do tej
kwestii podchodzi buddyzm, gdzie jedynie zaleca si¢ pomaganie osobom beda-
cym w potrzebie ze wzgledu na pokonywanie zachowan egoistycznych 1 wypra-
cowywanie altruistycznych. Podobnie dobry chrzescijanin powinien wspieraé
biednych i potrzebujacych, dziatalnos¢ ta stanowi bowiem warunek zbawienia
(caritas). Wreszcie w Koranie zamieszczony jest wyrazny nakaz dawania jal-
muzny przepisanej prawem — zakat [Kietlinski, 2000, s. 54].

Wypehianie norm moralnych jest powinnos$cia, a ich ztamanie Zzrédtem wi-
ny moralnej, grzechu. W religiach takich jak judaizm czy chrzescijanstwo,
grzech oznacza dobrowolne zerwanie przymierza z Bogiem poprzez dokonanie
ztego czynu. Inaczej jest to §wiadome i nieprzymuszone dzialanie lub jego brak
(grzech zaniechania) badz tez postawa, ktdra stoi w sprzecznos$ci z bozymi na-
kazami danej religii.

»3ta¢ mnie, a pomoc jest powinnoscia moralna, religijna kazdego cztowie-
ka”, na taki motyw udzielania pozyczek rodzinnych wskazalo 18,2% ankietowa-
nych, zamieszkatych glownie w wojewodztwie $wigtokrzyskim (49,5%) lub
podlaskim (36,9%).
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3.5. Egoizm jako motyw udzielania pozyczek rodzinnych

W jezyku potocznym egoizm (od tac. ego — ja) oznacza kierowanie si¢
w postepowaniu tylko wlasnym interesem, czgsto ze szkoda dla innych. Od
XVII w., kiedy to termin ten pojawil si¢ w nauce, uksztaltowalo si¢ kilka jego
koncepcji, m.in. egoizm etyczny, racjonalny czy genetyczny (o tym ostatnim by-
fa juz mowa w niniejszym opracowaniu).

Egoizm etyczny jest teoria aksjologiczna, a nie cechg charakteru. Jego zwolen-
nik uwaza, ze nalezy postgpowaé w taki sposob, aby dobre dla jednostki konse-
kwencje dzialania jak najbardziej przewazaty nad ztymi. Nie tylko sam wybiera ta-
kie dzialania, ktore przynosza mu jak najwigksza korzys¢, ale tez przyznaje, ze inni
powinni dziata¢ w sposob, ktory jest dla nich najkorzystniejszy [Mroziewski, 2014,
s. 22]. Ta doktryna etyczna stanowi, ze zasadne jest, aby jednostki robily to, co lezy
w ich interesie, przy czym nie dokonuje oceny moralnej tych dziatan, ktore w efek-
cie moga okazac si¢ krzywdzace, korzystne badZ neutralne dla innych osob.

Racjonalny egoizm oznacza wiar¢ w to, ze dzialanie we wlasnym interesie
jest postawg racjonalng. Ten system etyczny glosi, ze egoizm jest praktycznym
ideatem rozumu, ktéry z kolei jest podstawowym narzedziem ludzkiego pozna-
nia. Uznaje, ze zawsze racjonalne, a tym samym moralne jest dazenie do wia-
snego dobra. Nie ulega watpliwosci, ze jedna z podstawowych pobudek, dla kto-
rych ludzie angazuja si¢ w pomoc innym, stanowi troska o ,.korzys¢ wilasna”.
Z uwagi, iz zaktadana korzy$¢ jest conditio sine qua non podejmowanych dzia-
fan, zgodnie z zalozeniami teorii racjonalnego wyboru, $wiadczeniu pomocy to-
warzyszy racjonalna kalkulacja kosztow i korzysci. Dziatanie podejmowane jest
tylko wtedy, kiedy domniemane profity przekraczaja, a przynajmniej rOwnowaza
przewidywane koszty [Lepianka, 2012, s. 171]. Korzysci czerpane z dziatan
pomocowych moga mie¢ rézny charakter: materialny (rodzaj kompensacji o po-
rownywalnej warto$ci rynkowej), psychiczny (np. poprawa nastroju, wzmocnie-
nie poczucia wlasnej wartoséci, satysfakcja wynikajaca z ,,dobrze spetionego
obowiazku”) badz spoleczny (np. w formie uzyskania spotecznej aprobaty, osia-
gnigcia prestizu, uniknigcia krytyki). O charakterze korzysci decyduje rodzaj re-
lacji migdzy darczynca a beneficjentem [Lepianka, 2012, s. 172].

Ponad 1/5 ankietowanych stwierdzita, ze pozycza pieniadze krewnym, po-
niewaz wtedy czuje si¢ lepszym rodzicem, dziadkiem, synem, bratem itd.
(rys. 1). Wreszcie najmniej popularnym motywem udzielania pozyczek rodzin-
nych okazat si¢ egoizm, pojmowany jako kierowanie si¢ w zyciu wzglgdami ma-
terialnymi. Blisko 4% Polakoéw wystepuje w roli pozyczkodawcy, bo oczekuje
korzysci finansowych lub niefinansowych (prezentow).
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Podsumowanie

Jednym z przejawdéw pomocy niesionej cztlonkom swojej blizszej badz dal-
szej rodziny sa pozyczki pienigezne. Sklonno$¢ do ich udzielania, jak wynika
z przeprowadzonych badan ankietowych, moze by¢ bardzo r6znie motywowana.
Od egoistycznej troski o wlasne korzysci, az po zachowania altruistyczne majace
na celu dbato$¢ o dobro drugiego czlowieka. Ponadto warto podkresli¢, ze po-
szczegblne motywy niekoniecznie musza si¢ wyklucza¢. Podejmujac dziatania
pomocowe, ludzie czgsto kieruja sig specyficzna mieszanka motywow, a wigc
jednoczesna troska zarowno o wlasny, jak i cudzy interes, ktory moze dotyczy¢
pojedynczych oséb badz grupy, rodziny (np. altruizm odwzajemniony).

Literatura

Bishop S. (1996), Asertywnos¢, Zysk i S-ka, Poznan.

Bonino S. (1996), Rozwdj empatii w kontekscie zarazania sie emocjami innych osob oraz
tworzenia reprezentacji poznawczej, ,,Nowiny Psychologiczne”, nr 1.

Caban M.J., Rewerski T. (2005), Inteligencja emocjonalna i kompetencje spoleczne
u 0sob pracujqcych i bezrobotnych, ,,Polityka Spoteczna”, nr 2.

Dobrowolska M. (2011), Asertywnosé jako kluczowa kompetencja spoleczna pracowni-
kow peryferyjnych, ,,Zeszyty Naukowe WSES w Ostrotece”, nr 8.

Gotab A. (1976), Normy moralne a gotowos¢ do udzielania pomocy innym [w:] J. Rey-
kowski (red.), Osobowos¢ a spoleczne zachowanie si¢ ludzi, Ksiazka 1 Wiedza,
Warszawa.

Hamilton W.D. (1972), Altruism and Related Phenomena, Mainly in the Social Insects,
»Annual Review of Ecology and Systematics”, No. 3 (1).

Jak Polacy pozyczajq pieniqdze? (2015), Raport z badan przeprowadzonych przez ICAN
Research na zlecenie firmy Blue Media, http://www.slideshare.net/BlueMedia
Sopot/20102015-jak-polacy-poyczaj-pienidze (dostep: 12.01.2016).

Kazmierczak M. (2004), Empatia w strukturach organizacyjnych, ,,Roczniki Psycholo-
giczne”, tom VII, nr 2.

Kenrick D., Neuberg S., Cialdini R. (2006), Psychologia spoteczna, GWP, Gdansk.

Kietlinski K. (2006), Religijne determinanty dzialalnosci gospodarczej w perspektywie
czterech wielkich religii: judaizmu, buddyzmu, chrzescijanstwa i islamu, ,,Nierow-
nos$ci Spoteczne a Wzrost Gospodarczy”, nr 8.

Klis M. (2012), Adaptacyjna rola empatii w roznych sytuacjach zyciowych, ,,Horyzonty
Psychologii”, tom 11, s. 147-171.

Kopalinski W. (1975), Stownik wyrazow obcych i zwrotow obcojezycznych, Wiedza Po-
wszechna, Warszawa.



Motywy udzielania pozyczek rodzinnych... 209

Lepianka D. (2012), Motywy i uwarunkowania ludzkiej solidarnosci — poszukiwania teo-
retyczne, ,,Prakseologia”, nr 153.

Lukaszynski J. (2012), Altruizm — zabobon czy uzyteczna idea? [w:] Nauki spoleczne,
Prace Naukowe, nr 1(5), Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego, Wroctaw.

Lukaszynski J. (2014), Zasada wzajemnosci. Wybrane problemy, ,,Spoteczenstwo i Eko-
nomia”, nr 1.

Lukaszynski J. (2015), Wzajemnosé i wdziecznosé, ,,Spoteczenstwo i Ekonomia”, nr 1(3).

Michon P. (2012), Transfery miedzypokoleniowe w rodzinie, ,,Ruch Prawniczy, Ekono-
miczny i Socjologiczny”, nr 3.

Mroziewski M. (2014), Etyka w zarzqdzaniu. Wybrane problemy w aspekcie inteligencji
moralnej i konkurencyjnosci przedsiebiorstwa, Wydawnictwo Uniwersytetu War-
minsko-Mazurskiego, Olsztyn.

Necki Z. (1996), Atrakcyjnosé¢ wzajemna, Wydawnictwo Profesjonalnej Szkoty Biznesu,
Krakow.

Solarz M. (2015), Zwigkszanie odpornosci finansowej gospodarstw domowych jako wa-
runek trwalej inkluzji finansowej, ,,Annales UMCS — Sectio H”, vol. 49, nr 4.

Szukalski P. (2002), Wewnaqtrzrodzinne przeptywy miedzypokoleniowe jako kategoria
analityczna — przeglad badan prowadzonych w krajach rozwinietych, ,,Polityka
Spoteczna”, nr 8.

Trivers R.L. (1971), The Evolution of Reciprocal Altruism, ,Quarterly Review of Biol-
ogy”, Vol. 46.

Ustawa z dnia 23 kwietnia 1964 r. Kodeks cywilny, Dz.U. 1964, Nr 16, poz. 93 z pézn. zm.

Ustawa z dnia 9 wrze$nia 2000 r. o podatku od czynno$ci cywilnoprawnych, Dz.U.
2000, Nr 86, poz. 959 z p6zn. zm.

Williams G.C. (1966), Adaptation and Natural Selection, Princeton University Press,
New Jersey.

MOTIVES FOR FAMILY LOANS IN THE LIGHT OF THE AUTHOR’S
OWN RESEARCH

Summary: The identification and characteristics of basic motives for granting family
loans have become the purpose of the presented article. The research methods used in
the course of the study were as follows: critical review of the subject literature, statistical
methods and a diagnostic survey. The empirical data originate from the nationwide sur-
veys carried out in in January 2016. The author’s own research shows that Poles decide
to loan money to family members for various reasons. Among them the following were
listed, e.g.: lack of assertiveness (43% of the responses provided), kin altruism (42%),
empathy (34%), gratitude (33%), reciprocal altruism (24%), egoism (26%) and
moral/religious duty (18%).

Keywords: personal finance, family loans, altruism, egoism, empathy.



