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POSZUKUJAC HANDLOWYCH BRAM DO EUROPY.
STUDIUM UMOWY O WOLNYM HANDLU
CHINY-SZWAJCARIA

Streszczenie: Regionalizm handlowy staje si¢ wspotczesnie ztozonym procesem, biorac
pod uwagg zardwno jego najwazniejsze motywacje, wymiar prawny, jak i geograficzng
struktur¢ ewoluujaca w kierunku porozumien mi¢dzyregionalnych. Jednoczesnie konku-
rencyjnos$¢ produkceji przemystowej gospodarek wschodzacych w Azji wymaga aktyw-
nosci w nawigzywaniu nowych uméw handlowych, ukierunkowanych na utrzymanie
atrakcyjnosci posiadanych preferencji (poza)taryfowych.

Na tym tle cickawym oraz istotnym przypadkiem jest chinsko-szwajcarska umowa
o wolnym handlu (z 2013 r.). Mozna ja przede wszystkim interpretowa¢ w kategoriach
stopniowych przygotowan Chin do bardziej kompleksowych negocjacji z kolejnymi part-
nerami. Celem artykutu jest charakterystyka strumieni handlu towarowego (2001-2015)
migdzy tymi krajami, wraz z probg identyfikacji najwazniejszych przewag konkurencyj-
nych, oraz okreslenie glownych motywow zawarcia porozumienia. W analizie wykorzy-
stane zostaty dane z bazy Miedzynarodowego Centrum Handlu oraz dokumenty Swia-
towej Organizacji Handlu.

Stowa kluczowe: regionalizm handlowy, handel migdzynarodowy, Chiny, Szwajcaria.

Wprowadzenie

Wspolczesny regionalizm handlowy odznacza si¢ skomplikowaniem za-
rowno samej materii prawnej konstytuujacych go umow, jak i geograficznym
wymiarem powstajacych relacji. Z uwagi na fakt, ze centrum przemystowe $wia-
ta zostalo przesuniete do Azji, a konkurencyjnos¢ produkcji przemystowej zale-
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zy m.in. od barier (poza)taryfowych, istotnym kierunkiem badan staje si¢ ak-
tywno$¢ panstw Dalekiego Wschodu w nawigzywaniu uméw handlowych.

Na tym tle cieckawym oraz szczegoélnie istotnym przypadkiem jest umowa
o wolnym handlu migdzy Chinami a Szwajcarig (2013 r.). Mozna ja zwlaszcza
interpretowa¢ w kategoriach tzw. konkurencyjnej liberalizacji [zob. Baldwin,
1993; Bergsten, 1996] oraz stopniowych przygotowan do bardziej komplekso-
wych negocjacji. Dotychczas Panstwo Srodka zorientowane byto na konsolido-
wanie stosunkow handlowych w wymiarze azjatyckim' oraz transpacyficznym?.
Pojawita sie jednak tendencja do poszukiwania kolejnych partneréw w Europie’
[zob. www1] w oparciu o model sprawdzony przez inne kraje, ktory polega na
negocjowaniu w pierwszej kolejnosci z krajami EFTA. Szwajcaria jako cztonek
tego ugrupowania jest strong 31 uméw handlowych. Osobno wynegocjowala
niezalezne porozumienie z Europejska Wspolnota Gospodarczg (1973 r.) oraz
Japonia (2009 1.).

Kluczowa dla Chin kwestig wydaje si¢ swoiste uczenie si¢ poprzez prakty-
ke, kompetencyjnie przygotowujace cztonkow aparatu administracyjnego do
podejmowania trudniejszych wyzwan negocjacyjnych w przysztosci (tzw. mo-
tyw laboratoryjno-ubezpieczeniowy; zob. Ferrantino, 2010, s. 143), symboliczne
otwarcie nowego rozdziatu w relacjach handlowych z Europa oraz — jak ujmuje
to Lanteigne [2014, s. 2] — wywarcie wplywu na myslenie o liberalizacji wymia-
ny z Unig Europejska.

1. Cel i metoda badania

Celem artykutu jest charakterystyka strumieni handlu towarowego mig¢dzy
Chinami i Szwajcarig w latach 2001-2015, wraz z proba identyfikacji najwaz-
niejszych przewag konkurencyjnych, oraz okreslenie motywoéw — zaré6wno eko-
nomicznych, jak i politycznych — uzasadniajacych zawarcie umowy handlowe;j.

W analizie wykorzystano dane z bazy Migdzynarodowego Centrum Handlu
[www2] na 2- oraz 4-cyfrowym poziomie ich dezagregacji oraz dokumenty
WTO. Przewage konkurencyjng zidentyfikowano na podstawie wartos$ci wskaz-

' Hongkong, Makao (2003 r.), ASEAN (2004 r.), Pakistan (2006 r.), Singapur (2008 r.), Tajwan
(2010 r.), Republika Korei (2015 r.).

2 Chile (2005 r.), Nowa Zelandia (2008 r.), Peru (2009 r.), Kostaryka (2010 r.), Australia (2015 r.).

? Norwegia (negocjacje rozpoczete w roku 2008, lecz de facto zawieszone z powodu przyznania
Pokojowej Nagrody Nobla w roku 2010 chinskiemu dysydentowi Liu Xiaobo), Islandia (2013 r.).
Pierwotny plan zaktadal negocjowanie jednej umowy handlowej z EFTA, jednak uznano, ze
niezalezna polityka zagraniczna tych krajow bedzie dla Chin utatwieniem w negocjacjach [zob.
Lanteigne, 2014, s. 3].
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nika RTA (ang. Relative Trade Advantage), bedacego ilorazem wskaznikow ujaw-
nionej przewagi komparatywnej (RCA; ang. Revealed Comparative Advantage),
oraz penetracji importowej (IMP; ang. Import Penetration)'. Okreslenia dzialdow
HS, w zaleznos$ci od ich poziomu zaawansowania technologicznego (surowco-
i pracochtonne, low-tech, mid-tech, high-tech, pozostate i niesklasyfikowane),
dokonano na podstawie metody przyjetej przez Konferencje Narodow Zjedno-
czonych ds. Handlu i Rozwoju (UNCTAD) [www3], korzystajac z tabel konwer-
sji statystyki prowadzonej wedtug Standardowej Klasyfikacji Handlu Miedzyna-
rodowego (SITC, 3-cyfrowy poziom dezagregacji) na dane opracowywane
wedtug Systemu Zharmonizowanego (HS, 4-cyfrowy poziom dezagregacji). Ana-
liza motywow zostala przeprowadzona poprzez zastosowanie dyskursu charakte-
rystycznego dla migdzynarodowej ekonomii politycznej w jej strukturalistyczno-
konstruktywistycznym ujeciu [zob. Smith, El-Anis, Farrands, 2013, s. 33-45].

2. Notyfikacja umowy w Swiatowej Organizacji Handlu
i jej zakres przedmiotowy

Analizowana umowa [Free Trade Agreement] zostata zawarta 06.07.2013 r.,
a notyfikowana w Swiatowej Organizacji Handlu na dzien przed jej wejéciem
w zycie (30.06.2014 r.) [WTO, 2014]. Fakt ten stanowi dowdd na to, ze kontrol-
ny mechanizm, majacy uchroni¢ §wiatowy system handlowy przed proliferacja
porozumien handlowych oraz zapewni¢ zgodno$¢ z podstawowymi regutami, na
strazy ktorych stoi WTO, zasadniczo nie spetnia swojej funkcji’.

Podstawg prawng wszczgcia procedury byty artykuty XXIV GATT (handel
towarowy) oraz V GATS (handel ustlugami). Dokument stanowiacy syntetyczna
analiz¢ zapisOw umowy zostal przygotowany przez Sekretariat WTO rok p6z-
niej, tj. 18.06.2015 [WTO, 2015a], co de facto uruchomito cata procedure oce-
ny/namyshu (ang. consideration). Jako ze porozumienie nalezy do umow han-
dlowych tzw. nowej generacji (FTA+), oprocz klasycznych regut dotyczacych
instrumentow polityki handlowej (cta, reguly pochodzenia, bariery techniczne,
sanitarne i fitosanitarne) obejmuje swoim zakresem przedmiotowym takze handel
ustugami, promocj¢ inwestycji, konkurencj¢, ochrone praw wilasnos$ci intelektual-
nej, kwestie srodowiskowe, wspotpracg ekonomiczng i techniczng (umieszczono
tu m.in. konsultacje dot. zamdwien publicznych, wspotprace przemystowa) oraz

* Wskaznik RCA obliczany wedtug formuty zaproponowanej przez Balass¢ [1965]. Wskaznik

IMP obliczany jest analogicznie dla danych dotyczacych importu. Przewaga konkurencyjna
istnieje, jesli RTA > 1.

Jak ujmuja to Baldwin i Carpenter [2011, s 151], regionalizm — traktowany jako alternatywa dla
multilateralizmu — przeszedt istota ewolucje: byt dodatkiem, stat si¢ substytutem.
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zagadnienia instytucjonalne. Za znamienne mozna uznac¢, ze kwestie standardow
pracy znalazly si¢ w osobnym dokumencie ustanawiajacym wspotprace w tym
obszarze oraz formalnie potwierdzajacym zobowigzania ptynace z konwencji
Swiatowej Organizacji Pracy®.

Przed wejsciem umowy w zycie 35,4% szwajcarskiego importu z Chin
(ujecie wartosciowe z roku 2013; 1660 pozycji taryfowych) odbywato si¢ na
zasadach bezctowych [zob. WTO, 2015a, s. 11-15]. Porozumienie uwalniato
kolejnych 5941 pozycji (facznie 99,8% importu z Chin), pozostawiajac ochrong
w sekcjach rolno-zywnosciowych (I-1V) oraz wyrobach chemicznych (VI). Po
stronie chinskiej zaledwie 700 pozycji taryfowych byto zwolnionych z cet (tgcz-
nie 77,3% warto$ci importu ze Szwajcarii w 2013 roku), umowa liberalizowata
kolejne 1193 pozycje (77,9% wartosci importu). Warto zwrdci¢ uwagg, ze okres
przejsciowy ma wygasnaé dopiero po 14 latach (!), pozostawiajac cta dla 664
pozycji (najwyzsze w HS 10 — zboza/ryz, HS 11 — produkty mtynarskie, HS 22 —
napoje bez- i alkoholowe oraz HS 31 — nawozy). Strona chinska tak dtugi czas
potrzebny do osiggni¢cia zalozonej liberalizacji uzasadniala wyzszym poziomem
wyjsciowej $redniej stawki celnej (8,7%, w poréwnaniu z 2,4% dla Szwajcarii)
[Brunschweiler, Troller, 2014, s. 6].

3. Zarys szwajcarsko-chinskich relacji handlowych (2001-2015)

Wedtug informacji z raportu Sekretariatu WTO [2015a, s. 4] w roku 2013
Szwajcaria byla dla Chin 6smym najwigkszym importerem oraz 45. rynkiem
eksportowym, podczas gdy Chiny dla Szwajcarii stanowity drugie zrédto impor-
tu oraz trzecie w eksporcie’. Taki stan rzeczy wynika z trendow dtugookreso-
wych (zob. tab. 1). Firmy ze Szwajcarii systematycznie zwigkszaly swoja sprze-
daz na chinskim rynku, wykorzystujac posiadane przewagi (zob. tab. 1 oraz
rys. 1 1 2). Wyrazny, ponad 100% wzrost zanotowano réwniez w roku podpisa-
nia umowy. Na tym tle sprzedaz firm chinskich do Szwajcarii byla stabilna,
a sama umowa nie wywotala, przynajmniej w krétkim okresie, efektu krea-
cji/ekspansji handlu.

6 Rozwigzanie to wywolato zainteresowanie Japonii, ktorej przedstawiciel dopytywat strony o jej
formalny status prawny i ptynace z niego konsekwencje [zob. WTO, 2015b, s. 3-4].

Do roku 2012 szwajcarskie firmy zainwestowaty w Panstwie Srodka tacznie ok. 16,2 mld USD,
prowadzac dziatalno$¢ przede wszystkim w sektorach IT, przemysle przetworczym, produkcji
zywnoS$ci, farmaceutyce oraz chemii. Nieliczni chinscy inwestorzy w Szwajcarii (laczna
warto$¢ projektdw nieznana) poszukujg gtéwnie dostepu do technologii (ICT, energia solarna,
centra B+R), mozliwosci nabycia znanych marek i dobrej lokalizacji siedziby przed
rozpoczeciem ekspansji w Europie [zob. Embassy of Switzerland in Beijing, 2014, s. 18-19;
Kessler, Prandini, Wu, 2014; Switzerland Global Enterprise, 2014, s. 11].
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Tabela 1. Wielko$¢ wzajemnego eksportu Szwajcarii i Chin [mld USD] oraz udziaty
w eksporcie ogotem [%]

— (o) [ae] < wn o [ ] (=) (=] — N en <+ wn
(=3 (=3 (=3 =3 (=3 (=3 (=4 S (=4 — — — — — -
(= > (= > > > (= (= > > > (= > > >
(o] [o\] (o] [9\] [o\] [o\] (o] (o] [o\] (o] (o] (o] [9\] [o\] [o\]
Szwajcaria—Chiny | 1,0 | 13 | 1,8 | 2528 (33 (45|57 [51]72]100]99 |21,0{184]203
Udzial 1,2114(118[20(21]122[26[28]29[37]42|32[59]59]70
Chiny—Szwajcaria | 0,7 | 0,6 [ 0,8 | 1,5 [2,025]3,6[39]2,730/[3,7[35]35]3,1]3,2
Udzial 02102)02(03]03/03]03]03/]02]0,2]0,2(0,2]0,2]0,1]0,1

Zrodlo: Opracowanie wiasne na podstawie [www2].

Analizujac strukture sektorowa (2-cyfrowy poziom dezagregacji), wedlug
usrednionych danych za okres 2010-2015 najwicksze znaczenie w chinskim
eksporcie do Szwajcarii mialy dziaty HS 84 (artykuly maszynowe; 13,5%) oraz
HS 85 (artykuty elektryczne i elektroniczne; 19,6%). W przeciwnym kierunku stru-
mienie handlowe byly zdominowane przez HS 71 (wyroby jubilerskie; 33%), HS 84
(19%), HS 91 (wyroby precyzyjne; 12,3%) oraz HS 30 (farmaceutyki; 10,2%).

W yujeciu dynamiki wzrostu (okres 2010-2015), przy $rednim udziale prze-
kraczajacym 1%, silng ekspansje zanotowatl chinski dziat HS 91 (udziat 2,5%,
wzrost 0 256,5%), natomiast w przypadku Szwajcarii najsilniej rosta sprzedaz
HS 71 (wzrost o 2493,8%) oraz HS 30 (509,4%). Po stronie spadkéw strony
chinskiej znalazty si¢ HS 62 (odziez; udziat 5,5%, spadek o 53%), HS 64 (obu-
wie; udziat 8,2%; spadek o 55,3%) oraz HS 89 (statki; udziat 2,2%; spadek
0 64,1%), natomiast Szwajcaria nie odnotowata spadku w zadnym z dziatlow HS.

Przechodzac do analizy dwustronnej wymiany na 4-cyfrowym poziomie
dezagregacji danych, mozliwa jest identyfikacja tych grup produktow, ktore
odznaczaly si¢ najsilniejsza przewaga konkurencyjng. Wybrane kategorie pro-
duktowe o najwyzszej wartosci wskaznika RTA ujegto w tab. 2.

Tabela 2. Grupy produktowe o najsilniejszej przewadze konkurencyjnej (Srednia
warto$¢ RTA, 2010-2015) w chinsko-szwajcarskiej wymianie handlowe;j

Chiny Szwajcaria
Kod HS Nazwa RTA | Kod HS Nazwa RTA
1 2 3 4 5 6
2903 | fuorowcowane pochodne 3477|0401 | mleko i $mietana 783
weglowodorow
2935 sulfonamidy 2897 2710 oleje ropy naftowej 1974
5501 kable z wtdkna syntetycznego 9407 [2713 koks naftowy 1118
6110 | Pluzy, pulowery, swetry 6863 |3002 |krew, szczepionki, toksyny 1163
z dzianin
6202 | Palta, kurtki, pelerynki 2296|3501 | kazeina i pochodne 534

damskie lub dziewczece

obuwie o cholewkach .
6404 2 materialéw wiékienniczych 4015 3902 polimery propylenu 390
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cd. tabeli 2
1 2 3 4 5 6
7103 kamienie szlachetne 71888 |7108 | zloto 4573
i potszlachetne
8212 pity, brzeszczoty z materiatu 7947 |7110 | platynowce 2976
nieszlachetnego
8433 maszyny zniwne i omtfotowe 12260 | 8455 walcarki do metali i ich czgsci 455
8703 samochody osobowe 37123 |g705 | Pojazdy silnikowe specjalnego 364
przeznaczenia

Zrddto: Opracowanie wiasne na podstawie: [www2].

Wisrdd chinskich grup o najsilniejszej przewadze konkurencyjnej dominuja
z reguly dobra o niskim stopniu przetworzenia (surowco- i pracochtonne, low-tech),
podczas gdy przewaga szwajcarska koncentruje si¢ na kategoriach mid-tech
i high-tech.

Dane handlowe na 4-cyfrowym poziomie dezagregacji pozwalaja takze
okresli¢ poziom technologicznego zaawansowania eksportu kierowanego na
rynek partnera. Ewolucje¢ tej cechy przedstawiono na rys. 11 2.
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Rys. 1. Zaawansowanie technologiczne eksportu Chin do Szwajcarii w latach 2001-2015

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie: [www2; www3].
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Rys. 2. Zaawansowanie technologiczne eksportu Szwajcarii do Chin w latach 2001-2015

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie: [www2; www3].

Z analizy wynika, ze Chiny systematycznie zwickszaly udziaty dobr o $red-
nim i wysokim poziomie technologicznego zaawansowania, co jest zbiezne z cha-
rakterystykg rozwoju gospodarczego tego kraju (przechodzeniem od przewag
opartych na niskich kosztach i efektywnosci pracy do poszukiwania przewag
trudno imitowalnych, rowniez dzigki naptywowi inwestycji zagranicznych) oraz
globalna rekonfiguracja sieci dostaw (np. czesci do zegarkow). Z kolei struktura
technologicznego zaawansowania Szwajcarii odzwierciedlata w badanym okre-
sie jej wysoki poziom rozwoju, cho¢ od roku 2012 zostata silnie znieksztatlcona
przez wzrost eksportu zlota niemonetarnego, w stanie surowym (HS 710812)F.
Na wyraznie ograniczenie kategorii mid-tech (od roku 2011) wptynety za$ spad-
ki eksportu maszyn i aparatow stosowanych do produkcji krysztatow lub ptytek
potprzewodnikowych (HS 8486) oraz obrabiarek/szlifierek (HS 8460).

¥ Na marginesie mozna dodaé, ze ta kategoria produktowa budzi kontrowersje zwiazane z prze-
chowywaniem przez szwajcarskie banki zlota zrabowanego przez Niemcow podczas I wojny
Swiatowej. Okreslenie ,,ztoto niemonetarne” uwazane jest za eufemizm.
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4. Przeglad glownych motywéw umowy handlowej Chiny—Szwajcaria

Znaczacymi motywami towarzyszgcymi zawarciu umowy handlowej — po-
za wspomnianym we wstepie efektem uczenia si¢ przez chinska administracje
oraz standardowym zestawem oczekiwan zwigzanych z liberalizacja wymiany
(impuls dla eksportu, premia bycia pierwszym, poprawa konkurencyjnosci’) —
wydajg si¢ kwestie natury finansowej. Zwigzane sa one z wykorzystywaniem
renminbi (CNY), bedacego juz siodma walutg $wiata, w rozliczeniach mig¢dzy-
narodowych. Bytoby to korzystne dla firm obstugiwanych przez szwajcarskie
banki. Szczegolnie zaangazowanym promotorem tych rozwigzan pozostaje Cre-
dit Suisse [2014], ktory wskazuje na role Szwajcarii jako miedzynarodowego
centrum (ang. offshore hub) dla renminbi. Krokiem w tym kierunku jest poro-
zumienie bankoéw centralnych obu krajow w sprawie transakcji swapowych, co
zapewni pozadana ptynnos¢ chinskiej waluty. To z kolei przybliza mozliwo$¢
uzyskania przez ktorys z chinskich bankéw akredytacji szwajcarskiego urzedu
nadzorujacego rynek finansowy (ang. the Swiss Financial Market Supervisory
Authority), by moc przeprowadzac¢ transakcje clearingowe [Credit Suisse, 2014,
s. 7]. Wszystkie te dzialania majg utatwi¢ podmiotom finansowym i gospodar-
czym zarzadzanie rezerwami walutowymi, ryzykiem kursowym i inwestowanie
w aktywa denominowane w CNY.

Profil gospodarki szwajcarskiej wymogt ponadto podjgcie negocjacji w ob-
szarze ushug, otwierajgc tym samym droge do ekspansji firm ubezpieczenio-
wych, logistycznych, ICT czy doradztwa biznesowego. Wiele wysitku wtozono
takze w uzgodnienie nalezytego standardu ochrony praw wilasnosci intelektual-
nej. Kluczowa jest tu ochrona okreslenia made in Switzerland, synonimu wyso-
kiej jakosci, ktorego produkty s3a narazone na podrobki, a takze deklarowana
walka z kopiowaniem szwajcarskich technologii precyzyjnych (zegarki, towary
luksusowe) w warunkach dynamicznie rosnacego popytu na te dobra, bedacego
rezultatem pojawienia si¢ w Chinach tzw. klasy $rednie;j.

Istotng kwestig okazaty si¢ rowniez standardy certyfikacyjne. Huynh i Jaton
[2014, s. 26-27], a takze Lehmann [2014, s. 7] wskazuja tutaj na koniecznos$¢
uzyskania oznaczenia CCC (ang. the China Compulsory Certification), by moc
sprzedawac towary przemystowe w Chinach. Procedura jest jednak czasochton-
na (4-8 miesi¢cy, odnawiana corocznie) i nietransparentna, a do tego przeprowa-
dzana przez nieliczne akredytowane laboratoria. Sytuacja mogtaby ulec zmianie

® Wiaze sie to z politycznie racjonalizowana koniecznoscia zawarcia umowy przez Szwajcarie
z jednym z najwazniejszych partnerow handlowych oraz teza konkurencyjnej liberalizacji
w warunkach impasu negocjacyjnego w ramach WTO.
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dzigki wypracowaniu wzajemnej uznawalnosci i mozliwosci przeprowadzania
inspekcji w zaktadach wytworczych.

W samej Szwajcarii podnoszono watpliwosci dotyczace uznania Chin za
gospodarke rynkowa (ang. Market Economy Status — MES)' oraz zwracano
uwage na kwesti¢ tamania praw cztowieka. Ta druga zostala pragmatycznie od-
parta przez szwajcarskiego prezydenta U. Maurera stwierdzeniem, ze ,,Szwajca-
ria nie jest nauczycielka §wiata; sg rozne opowiesci, kultury i to takze musi by¢
wzicte pod uwage” [Lanteigne, 2014, s. 4]. Warto przy tym pamigta¢ o kontek-
$cie nieudanych negocjacji na temat umowy handlowej Szwajcarii ze Stanami
Zjednoczonymi [zob. Hufbauer, Baldwin, 2006]. Na tle pozyskanych do$wiad-
czen w obszarze standardow dotyczacych zywnosci strona chinska w pelni ak-
ceptowata szwajcarskie zasady (m.in. oznaczenia geograficzne, oznaczenia
GMO), w przeciwienstwie do Amerykandw dgzacych do ich peinej harmonizacji
[zob. The Bridge, 2013, s. 30].

Podsumowanie

Przyjeta przez Chiny strategia negocjacyjna ma z pewnoscig charakter dtugo-
terminowy, a jej zasadniczym celem jest stopniowe oswajanie §wiadomosci spo-
fecznej w Europie z koniecznoscig uregulowania wzajemnych stosunkéw handlo-
wych. Pierwszemu na $wiecie eksporterowi towarow, jakim od kilku lat jest
Panstwo Srodka, musi jednoczesnie zalezeé¢ na poszerzaniu sieci uméw o wolnym
handlu (zob. teza konkurencyjnej liberalizacji). Geopolityczna i geoekonomiczna
aktywno$¢ Stanow Zjednoczonych w zabieganiu o powstrzymywanie Chin poprzez
wykluczanie ich z kompleksowych porozumien (np. Partnerstwo Transpacyficzne,
TPP) i przyznawanie preferencji innym partnerom moze dla chinskich eksporterow
skutkowa¢ podniesieniem rygoryzmu rozwigzan prawnych stanowiacych wspotcze-
$nie o istocie tzw. nowego protekcjonizmu.

Umowa handlowa ze Szwajcarig jest z punktu widzenia Chin krokiem we wila-
sciwym kierunku. Oprocz klasycznych kwestii zwigzanych z liberalizacja wymiany
istnieje mozliwos¢ poglebiania wspolpracy i tym samym transferu cennych do-
$wiadczen w obszarach powiazanych (ang. trade-related issues). Istotna wydaje sie
takze che¢ praktycznego sprawdzenia zakresu politycznego pragmatyzmu wobec

1 Szwajcaria byta jednym z pierwszych krajow, ktory to uczynil, co przelozylo si¢ na dobry
klimat dla negocjacji. Ponadto postugiwano si¢ takze historycznym argumentem o nawigzaniu
stosunkoéw dyplomatycznych (1950), zaraz po utworzeniu Chinskiej Republiki Ludowej,
pomimo politycznej presji ze strony Stanéow Zjednoczonych, by z tym zaczeka¢ [The Bridge,
2013, s. 22-23].
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presji biznesowe;j i spotecznej, zwigzanej z chinskimi naduzyciami w sferze ochrony
praw wlasnosci intelektualnej, standardow pracy czy praw cztowieka, przy jedno-
czesnym dazeniu do poprawy (tzw. lewarowania) wlasnego wizerunku.
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LOOKING FOR TRADE GATEWAYS TO EUROPE. THE STUDY
OF THE FREE TRADE AGREEMENT
BETWEEN CHINA AND SWITZERLAND

Summary: Trade regionalism becomes a more and more complex process when taking
into account both its primary rationales, legal dimension as well as geographical struc-
ture evolving towards cross-regional accords. At the same time competitiveness of in-
dustrial production of emerging economies in Asia requires enhanced activities in clos-
ing trade agreements aimed at sustaining attractiveness of (non-)tariff preferences.

Against this background, a particularly interesting case is the free trade agreement
between China and Switzerland (2013). It may represent a gradual preparation of the
first to more complex accords with other countries. The goal of the paper is to character-
ise bilateral streams of trade in goods (2001-2015) together with an identification of
competitive advantages, as well as an analysis of crucial motives for both parties of the
agreement. The analysis is based on trade data from the International Trade Centre to-
gether with official documents of the World Trade Organisation.

Keywords: trade regionalism, international trade, China, Switzerland.



